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Ingenieria Comercial, es una carrera emergente que desarrolla
sus procesos para el cumplimiento de su MISION, en procura
de alcanzar su VISION.

Su finalidad es garantizar la formacion de profesionales,
disciplinaria, moral e intelectualmente dotados de Ilos
conocimientos acordes a la actual problematica economica y
manejo empresarial que les permita desempeiar en el campo
profesional con los conocimientos y metodos necesarios para
desarrollar una labor Util en el proceso de toma de decisiones
en el mas alto nivel proponiendo soluciones realistas y eficaces
a la problematica nacional e internacional.
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La Ingenieria Comercial esta en funcion a la
demanda de la sociedad y no a la inversa
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Contemd(_), El Ingeniero Comercial es aquel profesional capaz de
[introduccién | Sntroducir cambios profundos en cualquier tipo de
Mision, Vision, | “grganizacion, en cualquiera de sus areas

Objetivos fundamentales

Perfil

Profesional del : e .
Ingeniero Su formacion es multidisciplinaria con equilibrio tanto
Comercial en los aspectos cuantitativos como en los

Campo cualitativos, no solo se restringen a construir modelos
Ocupacional y y simulaciones, sino a tener una vision sistematica de
;i Desempef‘o las organizaciones y su entorno, diferenciandolo de

cualquier otro profesional en materia de gestion.
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Contenido VISION \|‘ Imagen acerca del futuro de Ingenieria Comercial
Introduccion Hacia donde va Ing. Comercial (metas a cumplir,etc.)
Mision, Vision,
Objetivos Inspira a la Ingenieria Comercial
Perfil Motiva a la Ingenieria Comercial
Profesional del ., :
Ingeniero VISION Reta a la Ingenieria Comercial
Comercial Normativa (como debe ser Ing.Comercial)
Campo

Ocupacional y .
de Desempefio MISION DE INGENIERIA COMERCIAL -
a8 s Guia y orienta sobre cual es la naturaleza de la actividad de la
,/' ¢ g Fc% . p . . , .
ﬂ Ingenieria Comercial y hacia donde va en términos concretos :
.. 7 ".'.'
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LA INGENIERIA COMERCIAL AL INTERIOR DE LA
Profesional del UNIVERSIDAD TECNICA DE ORURO ES UNA CARRERA
Ingeniero QUE FORMA  PROFESIONALES  ALTAMENTE
Comercial CALIFICADOS Y CAPACITADOS ACORDE A LOS
Campo REQUERIMIENTOS Y DEMANDA DE LA SOCIEDAD,
Ocupacional y PARA AFRONTAR LOS DESAFIOS MAS ACUCIANTES
de Desempefio DEL CRECIMIENTO Y DESARROLLO ECONOMICO Y
* SOCIAL
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OBJETIVO GENERAL

v'El objetivo general, es la formacion de profesionales en el
campo de la Ingenieria Comercial, con capacidad creativa e
innovadora, con espiritu critico y solvencia técnica para
liderar equipos de trabajos multidisciplinarios e integrarse a
los niveles superiores de las organizaciones, ya sea
cumpliendo funciones gerenciales, asumiendo labor de
asesoria y de apoyo especializados, utilizando para ello
meétodos Y técnicas instrumentales de la ciencia economica
fundamentalmente de  procedimientos  cuantitativos
(cuanticos).
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OBJETIVOS I‘ Formar profesionales capaces de:
Introduccion
Mision, Vision, v'Planificar, organizar, dirigir y evaluar actividades relacionadas con todo tipo
Objetivos de unidades productoras de bienes y servicios
Perfil v'Estudiar el entorno econémico que rodea a las organizaciones y realizar
Profesional del predicciones que ayuden a la toma de decisiones
Ingenier_o v'Disefiar y estructurar sistemas administrativos que promueven la eficiencia
Comercial empresarial en el uso de los recursos
Campo _ v'Promover, desarrollar y ejecutar actividades de investigacion que
Ocupacional y coadyuven a mejorar el bienestar de la sociedad en el &mbito regional o
de Desempeiio nacional

/._.f v'Tomar decisiones tacticas y estratégicas, basadas en analisis y estudios
v /) oG . oz . . .
‘ CEN cuyo conocimiento proviene de su formacion cuantitativa aplicada
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OBJETIVOS I‘ Formar profesionales capaces de:

v'Formar Ingenieros Comerciales capaces de liderar equipos
multidisciplinarios y participar activamente en las decisiones gerenciales

v'Formar Ingenieros Comerciales capaces de relevar (engrandecer) la
profesion y situarla (posicionarla) en un maximo nivel con un nivel
humanista y con valores ético-morales, con un alto espiritu civico, activo y
participativo en la sociedad boliviana

v'Formar profesionales eficientes y altamente capacitados

v'Formar Ingenieros Comerciales para su participacion activa en el proceso
del desarrollo nacional mediante la toma de conciencia sobre los problemas
cientificos, del mundo moderno y su ubicacion dentro de la realidad del
pais.

INGENIERIA COMERCIAL
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Introduccion
Mision, Vision, . o _ _ _
Objetivos v'Tomar decisiones estratégicas y realizar los estudios respectivos para
anticiparse a los eventos que rodean a los organizaciones productivas y de
Perfil servicio, diversificando el riesgo en materia de inversiones, buscando
Profesional del permanentemente oportunidades de negocios y fuentes alternativas de
Ingeniero financiamiento aplicando métodos y técnicas econdmico-cuantitativos.
Comercial v'Construir modelos de simulacion, para tener una vision sistémica de las
Campo organizaciones y su entorno, permitiéndole pronosticar eventos vy
Ocupacional y escenarios futuros, utilizando técnicas y métodos de optimizacion,
de Desempefio simulacion asi como instrumentos Econometricos, de Inferencia Estadistica,

y de Inteligencia Artificial (IA) a traves de las Redes Neuronales Atrtificiales
(RNA) entre otras técnicas.
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Introduccion
Mision, Vision, o - . . .
Objetivos v'Evaluar y disefiar politicas y estrategias empresariales, a través de las

: teorias relacionadas con el funcionamiento y estructura de los mercados:
Perfil comercio internacional, economia industrial, marketing internacional,
Profesional del finanzas corporativas internacionales, etc., que le permitan optimizar tiempo
Ingeniero Yy recursos humanos y economicos.
Comercial v'Liderar, dirigir y conducir equipos de trabajo multidisciplinarios,
Campo aprovechando su capacidad analista y destrezas econémico-empresariales
Ocupacional y para tomar decisiones optimas.
de Desempefo | vEyaluar y disefiar politicas ambientales (eco-dumping), utilizando los

elementos técnico-economicos, a fin de lograr un equilibrio econdémico en el
proceso de produccion de bienes y servicios.
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UN OBJETIVO PERMANENTE DE LA INGENIERIA COMERCIAL
ES EL MEJORAMIENTO CONTINUO DE SU DESEMPENO
GLOBAL
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Mision, Vision, NGENIERIA COMERCIAL,

g::fe”tivos reriddicamente se  debe  hacer

Profesional del | INVEStigacion cientifica y aportar a
Ingeniero

Comercial acrecentar con nuevos conocimientos
Campo tecnico-cientificos la propia profesion,

Ocupacional y
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osievos || @studiante  universitario  de
woesoe | INGENIERIA - COMERCIAL
Comercia debe comprender que con una
e onaty | errea disciplina es factible forjar

dePesempeo | un caracter de triunfador
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Mision, Vision, HORAS
Obietivos SIGLA ASIGNATURA Hrs/sem ANUAL ler.SEM. | 2do.SEM.
J PRIMER ANO
Perfil B10102 ANALISIS MATEMATICO i 5 160
PI‘OfESiOI’] a| d6| B10103 COMPUTACION 5 160
In gen iero E10106 INTRODUCCION ECONOMIA 5 160
Comercial E10107 REALIDAD ECONOMICA Y SOCIAL DE BOLIVIA 4 128
D10101 ADMINISTRACION | 5 160
Cam po A10104 CONTABILIDAD | 5 160
Ocu pacion al y A25105 DERECHO COMERCIAL 4 64
de Desemperio | |8 Jsesowoan e T e
TOTAL 928 64 64
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Introduccion [/E) MM @E E@Wﬂ@ﬂ@§ SEGUNDO ANO
Mision, Vision,
Objetivos HORAS
SIGLA ASIGNATURA Hrsisem | ANUAL | 1erSEM. | 2do.SEM.

Perfil SEGUNDO ARO
Profesional del B10210 ANALISIS MATEMATICO II 5 160
| N ge N |e ro B10212 ESTADISTICA 5 160
Comercial E10217 MICROECONOMIA 5 160

B10215 MATEMATICA FINANCIERA Y ACTUARIAL 5 160
Campo D10209 ADMINISTRACION Il 5 160
Ocu pacional y A10211 CONTABILIDAD Il 5 160
de Desempefio E10218 METODOLOGIA Y TECNICAS DE INVESTIGACION 4 128

TOTAL 1088
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Introduccion
HORAS

Mision, Vision, SIGLA ASIGNATURA Hrslsem | ANUAL | 1erSEM. | 2do.SEM.
Objetivo S TERCER ANO

B10330 ESTADISTICA Il 5 160
Perfil 10331 PREPARACION, EVALUACION Y ADM. PROYECTOS 5 160
Profesional del E10330 MACROECONOMIA 5 160
Ingeniero C15301 METODOS DE OPTIMIZACION 5 80
Comercial B15330 INVESTIGACION OPERATIVA 5 80

D15332 MERCADOTECNIA | 5 80
Campo A25445 | COSTOS APLICADOS 5 80
Ocu paCiOﬂal y D25334 MERCADOTECNICA |l 5 80
de Desempefo || pzs3ss COMPORTAMIENTO ORGANIZACIONAL 4 64

A25313 LEGISLACION LABORAL 4 64

TOTAL 480 240 288
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Contenide PLAN DE ESTUDIOS CUARTO ANO
Introduccion
. =y . =y HORAS
Mision, Vision, SIGLA ASIGNATURA Hrs/lsem | ANUAL | 1erSEM. | 2do.SEM.
Objetivos CUARTO ARO
: B10440 ECONOMETRIA 5 160
Perfil ,

_ E15440 | ECONOMIA MONETARIA Y BANCARIA 5 80
PI‘OfESIOI’lal del E15442 | ECONOMIA INTERNACIONAL 5 80
Ingeniero E25445 | FINANZAS CORPORATIVAS 5 80
Comercial E25446 ECONOMIA INDUSTRIAL 5 80
C E25444 | ECONOMIA DEL MEDIO AMBIENTE 5 80

ampo . C15401 | ECONOMIA DE LA PROD. Y CONTROL CALIDAD 5 80
Ocu paC|onaI~y D10550 | POLITICA Y ESTRATEGIA EMPRESARIAL 4 128
de Desempeno | [y | presupuESTOS Y CONTROL 4 64
D15446 | DIRECCION POR SISTEMAS 4 64
TOTAL 288 304 304
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Introduccioén

. ., . e, HORAS
Mision, Vision,
Ob t SIGLA ASIGNATURA Hrs/sem ANUAL ler.SEM. 2do.SEM.

jetivos -
QUINTO ARO

Perﬁl C15501 TEORIA DE DECISIONES 5 80
Profesional del E15557 MODELOS DE SIMULACION 5 80
|n en ierO E15552 POLITICA ECONOMICA 5 80
C g . I D15552 MARKETING INTERNACIONAL 4 64

omercia C15502 ETICA PROFESIONAL 2 32
Cam po C15554 SEMINARIO TESIS | 9 144
OCUpaCionaI y C25555 SEMINARIO TESIS |l 30 480

~ TOTAL 480 480

de Desempefio

TOTAL 5008 HRS.
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Contenido *El Ingeniero Comercial es aquel profesional dotado de

Introduccion una alta preparacion intelectual, técnica, humanay

Mision, Vision, etica, capaz de tomar decisiones sobre el

Objetivos funcionamiento y desarrollo de cualquier tipo de

Perfil organizacion

Profesional del

'é‘g;‘;'zzl % Su capacidad creativa e innovadora, Su espiritu critico y
solvencia técnica le permiten participar y liderar equipos

gi?é);cional y multidisciplinarios e integrarse a los niveles superiores

de Desempefio de las organizaciones ya sea, cumpliendo funciones

s o gerenciales, asumiendo labores de asesoria y de apoyo
ﬁ especializado
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*E| profesional Ingeniero Comercial, también esta

Campo preparado para estudiar y analizar aquellos fenomenos
Ocupacional y

de Desempefio

sociales que presenten una dimension economica y
para proponer soluciones unitarias o alternativas frente
a ellas
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t El Ingeniero Comercial, esta preparado para participar en la
creacion, gestion y desarrollo de todo tipo de proyectos y
empresas, asumiendo funciones directivas, ejecutivas,
asesoras 0 de operacion técnica, 0 puede integrarse a
departamentos de estudio en los ambitos financieros,
comercial, de relaciones humanas o de organizacion,
también puede ejercer libremente la profesion como
consultor unipersonal.

¢ El Ingeniero Comercial, esta preparado para estudiar,
analizar e interpretar el entorno economico y, al mismo
tiempo, proponer e implementar acciones tendientes al logro
de los objetivos de una organizacion publica o privada.
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Contenido L : : : :

Y La préctica profesional del Ingeniero Comercial constituye una
Introduccion actividad curricular indispensable en su formacion, quienes
Mision, Vision, deberan cumplir en forma individual como requisito previo a la
Objetivos obtencion de su titulo profesional
Perfil
Profesional del | ‘y'La practica profesional tiene como objetivo esencial, vincular
Ingeniero directamente al universitario en las actividades en las cuales
Comercial se desempefiara en el futuro, proporcionandole la oportunidad
Campo de aplicar los conocimientos adquiridos y obtener experiencias
OCUPaC'Ona')’ que le permitan desarrollar habilidades y destrezas
e Desempeno complementarias que Se juzguen necesarias para una

adecuada preparacion profesional
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s S El proceso de graduacion esta en funcion de las
isién Visign modalidades vigentes en el Sistema de la
Objetivos Universidad Boliviana (Tesis, Examen de Grado,
Perfil Trabajo Dirigido, etc.). La modalidad de
ﬁ]fgéi?gfga' Oel graduacion elegida por el estudiante es llevada

I . . . .

Comercial a cabo en los espacios asignados en Seminario
Camno Terminal | y Seminario Terminal Il, dado que el
Ocupacional y objetivo de éstas asignaturas es el de preparar y
de Desempefio

guiar al estudiante en la elaboracion de la
modalidad de graduacion elegida
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Para habilitarse en la asignatura de Seminario
Terminal I, el alumno universitario debe cumplir
todos los requisitos exigidos por la UTO, vencida
esta asignatura, permitira al estudiante obtener el
Diploma Académico de Licenciado en “Ingenieria
Comercial” y el Titulo en Provision Nacional de
Ingenieria Comercial

INGENIERIA COMERCIAL
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Documento preparado por:
MSc.Lic.Eco.Carlos Bernal Altamirano
MAGISTER EN GERENCIA'Y GESTION DE PROYECTOS
MAGISTER EN DESARROLLO HUMANO SOSTENIBLE Y GERENCIA SOCIAL
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